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Teebeutelprinzip

Bio-Sprossen erobern internationalen Markt.

er Wunsch nach frischem, eigenem Ge-

miise ist bei vielen gesundheitsbe-
wussten Mitmenschen grof. Die beiden
,Jungunternehmer Harald Mach und Josef
Priickl haben diesem Trend Rechnung ge-
tragen und eine neue Geschéftsidee entwi-
ckelt, die eine gesunde Alternative zu bishe-
rigen Fertigprodukten erdffnet. Mit ihrem
Bio-Sprossenbeutel oder dem Bio-Spros-
sensiebbecher kann man néhrstoffreiche
Sprossen selber ziehen. Mittlerweile sind
die Produkte des Unternehmerduos nicht
nur in Osterreich und Deutschland, sondern
auch in der Schweiz, in Italien und Spanien
im Bio-Fachhandel erhiltlich. ,,In Osterrei-
ch finden uns die Kunden im Bio-Fachhan-
del und auch bei Interspar. Der Exportanteil
liegt bei den Sprossenbeuteln inzwischen
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Mittlerweile gehen die ésterreichischen
Bio-Sprossen zu 90 Prozent ins Ausland.

bei iiber 90 Prozent. Ende des vergangenen
Jahres haben wir auch eine erste Lieferung
an unseren englischen Partner versandt, der
bereits nachbestellte*, berichtet Josef Priickl
mit Freude. <

www.pepuplife.com

Zu Gast in Istanbul

ALPLA présentiert sich erstmals auf Pharmamesse.

ALPLA nahm Anfang Mérz an der CPh
Istanbul teil. Im Rahmen dieser infernationa-
len Messe der pharmazeutischen Industrie
stellte sich ALPLA erstmals als Anbiefer von
Standardverpackungen  fir  pharmazeu-
fische Produkfe und Generika vor. Mit 160
Standorten in 43 L&ndern zahlt ALPLA léngst
zu den filhrenden Entwicklern und Herstel-
lern von maPgeschneiderten Verpackungslé-
sungen. Weltweit produziert ALPLA fiir infer-
nationale und regionale  Kunden aus
unterschiedlichen Branchen. Mit der Uber-
nahme der dgyptischen Taba-Gruppe im

Jahr 2016 weitete ALPLA sein Angebots-
spekirum auf Standardverpackungen  fiir
pharmazeutische Produkie aus. Die CPhl
hat sich seit ihrer Grindung 2014 zu einem
wichtigen Branchentreffpunkt fir die MENA-
Region (Mitlerer Osfen und Nordamerikal)
entwickelt. Mehr als 200 regionale und in-
ternationale Aussteller nahmen heuer daran
teil. Die Businessplatiform mit ihren Sonder-
schauen bildet die gesamte Wertschop-
fungskette der Pharma- und Biotechnologie-
industrie ab.
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Intelligente Heizung.

Mit einer neu entwickelten Heizungs-
steverung will die MSW GmbH Me-
und  SchweiB-Werkstétten
dazu beitragen, langfristig massiv Heiz-

chatronik

material und Kosfen einzusparen. Das
Kerngeschaft von MSW st die Metall-
verarbeitung auf héchster Qualitétsstu-
fe. Die Exporiquote liegt jeweils projekt-
bezogen bei zehn bis 20 Prozent und
geht nach Deutschland, Mittel- und Ost-
europa sowie Russland, wo man auf
eine Besserung der Markibedingungen
hofft.

www.msw.co.at
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Die Teilnehmer der MSV wissen das hohe Fachniveau der Messe zu schétzen.

Im Fokus der MSV 2017

Mit Industrie 4.0, Automation, Umwelttechnologien, Transport
und Logistik bietet die MSV Ausstellern eine aktuelle Plattform.

Die Vorzeichen verweisen auf ein be-
triachtliches nationales Wirtschafts-
wachstum und auf eine boomende tsche-
chische Industrie. In diesem Umfeld setzt
die MSV gezielte Schwerpunkte rund um
die Automations- und Robotertechnik, die
Digitalisierung der Industrieproduktion, die
Einfiihrung neuer Technologien zum Schutz
der Umwelt sowie moderne Losungen fiir
Transport und Logistik.

Starke Présenz asiatischer Firmen

,,Als Partnerland haben wir dieses Jahr In-
dien eingeladen, und die umfangreiche Pré-
sentation Chinas im letzten Jahr wird die
Teilnahme mehrerer Dutzend chinesischer
Firmen nach sich ziehen, die ihr Business
auf dem mitteleuropédischen Markt ausbau-
en mochten®, unterstreicht Jifi Rousek, Di-
rektor der MSV, die ungebrochen positive
Entwicklung der Messe.

Die Messebiennale Transport a Logistika
findet dieses Jahr bereits zum achten Mal
statt. Thre zweite Auflage erlebt die interna-
tionale Messe fir Umweltschutztechnolo-
gien ENVITECH, deren Aussteller unter
anderen Technologien zum Reinigen von
Wasser und Luft, moderne Abfallentsor-
gungsmethoden sowie Technologien zur
Beseitigung von Altlasten in Industriebe-

trieben vorstellen. Die Struktur der MSV als
solcher bleibt bestehen, gliedert sich in acht
Bereiche und umfasst weiterhin alle Schliis-
selbereiche des Maschinenbaus und der
elektrotechnischen Industrie.

Das zentrale Querschnittsthema heifit Auto-
mation: Mess-, Steuer-, Automations- und
Regeltechnik, und zieht sich durch alle Pro-
duktkategorien. Vorbereitet werden Sonder-
schauen zu 3D-Druck, Robotertechnik und
zur Zusammenarbeit von Industrie und
Hochschulen. Dem Transfer von Technolo-
gien und Innovationen kommt eine immer
hohere Bedeutung zu.

Steigende Zufriedenheit

Die Zufriedenheit der Teilnehmer wird
wiahrend der Messe regelmiBig von der
Meinungsforschungsagentur Ipsos erfasst.
2016 stieg der Anteil zufriedener Aussteller
auf 84 Prozent und der Anteil zufriedener
Besucher erreichte sogar 86 Prozent.

Anmeldeschluss fiir Aussteller, die den
Frithbucherbonus in Anspruch nehmen wol-
len, ist der 31. Mirz 2017. Anmeldeformu-
lare und ausfiihrliche Informationen zur
diesjéhrigen Internationalen Maschinenbau-
messe finden Sie im Internet. 14

WWW. bvv.cz/msv

Biosimilar
Die Europdische Kommission
das erste Rituximab-Biosimilar

fir den europdischen Markt
zugelassen.

er Ausschuss fiir Humanarzneimittel

der Europdischen Medicines Agency
(EMA) hatte das Biosimilar mit dem Han-
delsnamen Truxima der Firma Celltrion am
15. Dezember 2016 der Européischen Kom-
mission zur Zulassung empfohlen.
Truxima wird als erstes Nachfolgepriparat
der biotechnologisch hergestellten Krebs-
therapie MabThera (vom Hersteller Roche
mit dem Wirkstoff Rituximab) auf den
Markt kommen und ist in denselben Indika-
tionen anwendbar: Non-Hodgkin-Lym-
phom, chronische lymphatische Leukémie,
rheumatoide Arthritis sowie Granulomatose
mit Polyangiitis und mikroskopischer Poly-
angiitis.

Kostengiinstige Option

»Mit dem von der Europdischen Behorde
zugelassenen Rituximab-Biosimilar steht
eine kostengiinstigere Therapieoption in der
Onkologie zu Verfiigung. Truxima, das nach
modernsten Produktions-und Analyseme-
thoden hergestellt wird, kann den Wettbe-
werb weiter fordern. Damit werden weitere
Einsparungspotentiale mit  Biosimilars
moglich, die gerade in der Onkologie fiir In-
novationen genutzt werden kénnen®, so Dr.
Sabine Moritz-Kaisergruber, Présidentin
des Biosimilarsverbandes Osterreich.

Hohes Einsparungspotenzial

Zur Bedeutung von Biosimilars in der On-
kologie sagt auch die Europdische Society
for Medical Oncology (ESMO) in ihrem
Positionspapier, dass Biosimilars fiir die Fi-
nanzierbarkeit eines nachhaltigen Gesund-
heitssystems auf globaler Ebene unabding-
bar sind.

Fiir Europa schétzt man das Einsparungs-
potential zwischen Biosimilar und Refe-
renzprodukt zwischen 20 und 40 Prozent,
mit moglichen Einsparungen von 50 bis 100
Milliarden Euro bis 2020. <

www.biosimilarsverband.at
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Ohne Menschen geht gar nichts!

ekundenschneller Datenaustausch, Zei-
Stung on demand und mobile Mehrwert-
dienste — digitale Technologien haben sich
ldngst im privaten und geschéftlichen Alltag
etabliert. Technologische Errungenschaften
bieten enormes Potenzial fiir Unternehmen,
doch laut Roman Chromik ist Technik allein
nicht die Losung: ,,Die Kraft des Digitalen
wird groBteils falsch eingeschitzt und weit-
gehend auf die Technik reduziert. Viele
glauben, dass ein technisches Update des
Offline-Geschiftsmodells ausreicht, um in
der digitalen Welt erfolgreich zu sein. Dies
ist aber ein grof3er Irrglaube: Business in der
digitalen Welt erfordert ein generelles Neu-
denken.*

»Intelligente Kombination von modernster
Soft- und Hardware kann sicherlich Dinge,
die menschliche Fahigkeiten weit {iberstei-
gen, aber das meist nur in speziell defi-
nierten Aufgabenstellungen bzw. Themen-
bereichen®, ist Roman Chromik {iberzeugt.
Um das volle Potenzial der Technik auszu-
schopfen, bleibt der Faktor Mensch aber
weiterhin essenziell. Die Bereiche Business
Intelligence bzw. Big Data sind dafiir ein
gutes und topaktuelles Beispiel: ,,Die Er-
gebnisse, die eine Maschine ausspuckt, wer-
den bei Cards & Systems als Vorschlag ge-
sehen. Die wahre Erkenntnis und die
Ableitung des eigentlichen Mehrwerts der
Analyse kann weiterhin nur durch den Men-
schen gewonnen werden. Das ist ja letztlich
auch beruhigend, denn sonst wiirden ja aus-
schlieBlich jene Unternehmen erfolgreich
sein, die am meisten Geld in die ,Maschi-
nen‘ investieren kdnnen. Das ist aber nach-
weislich nicht so. Im Gegenteil: Kleine,
wendige und vor allem kreative Unterneh-
men haben gerade in Zeiten des digitalen
Umbruchs extrem gute Chancen.”“ Die
Furcht vor einem massiven Verlust von qua-
lifizierten Arbeitspldtzen ist laut Roman
Chromik daher tiibertrieben. ,,Die Jobs und
Skills, die Cards & Systems heute sucht,

hat es vor einigen Jahren noch gar nicht ge-
geben. Der Bedarf an Fachkriften ist en-
orm. Die Mitarbeiter, die man in Zukunft
braucht, miissen allerdings exzellent und
auf hochstem Niveau ausgebildet sein. Da
hinkt der Bildungsbereich noch weitgehend
hinterher.

Anhand von Kundendaten analysiert Cards
& Systems die Bediirfnisse und das Verhal-
ten der Kunden. Dadurch entstehen indivi-
dualisierte und damit auch kundenspezifisch
relevante Angebote. ,,Der Kunde hat heute
ein Recht auf relevante Information und
hoch individuelle Angebote und fordert die-
ses auch ein. Die bekannten Konzepte zur
Kundenbindung greifen daher nur mehr teil-
weise. Reines Sammeln von Treuepunkten
war gestern. Die Kundenbindung der Zu-
kunft konzentriert sich auf personalisierte
Informationen, Angebote und Services, die
dem Kunden auch genau zur richtigen Zeit
zur Verfiigung gestellt werden.” Um in
Echtzeit, also in der berithmten Sekunde,
auf Bediirfnisse der Kunden reagieren zu
konnen, sind automatisierte Losungen die
Basis des Erfolgs. Dariiber hinaus miissen
Unternehmen in der Lage sein, eine Viel-
zahl an Kanélen zu bespielen. ,,Es gibt Kun-
den, die lesen Newsletter gerne, andere 16-
schen diese in der Sekunde, wiirden den
Inhalt aber via WhatsApp, Snapchat oder in
einem Video sehr wohl konsumieren. Dafiir
muss man technisch geriistet sein und die
Bereitschaft haben, dem Kunden auch wirk-
lich ,zuzuhdren‘. Ich nenne das ,Digital Li-
stening‘“, erkldrt Roman Chromik. ,,Man-
che Firmen beherrschen die Technik, andere
verstehen den methodischen Zugang, aber
wenige beherrschen die Kombination.

An zwei Standorten in Wien betreibt Cards
& Systems eigene Rechenzentren, dort wer-
den alle Daten doppelt gespeichert und sind
somit abgesichert. Dass sdmtliche Unter-

nehmensdaten ausschlieBlich dort gespei-
chert werden, verschafft dem IT-Dienstlei-
ster einen immensen Wettbewerbsvorteil.
,Ein eigenes Rechenzentrum zu betreiben,
klingt in den Ohren vieler Digital Natives
schon sehr altmodisch, aber wir machen das
ganz bewusst, weil gerade in Osterreich
viele Kunden diesbeziiglich sehr konserva-
tiv eingestellt sind und ihre (Kunden-)Daten
nicht in der Cloud verwaltet wissen wollen.
Denn trotz aller Sicherheitsvorkehrungen
kann eine Cyberattacke nie vollkommen
ausgeschlossen werden. Das ist uns bewusst
und gilt auch fiir unser Rechenzentrum®, so
Roman Chromik. Um aber so weit wie mog-
lich Sicherheit bieten zu kénnen, engagiert
Cards & Systems daher offizielle Hacker,
die kontinuierlich versuchen das Unterneh-
men zu ,,knacken®. Sollte es den ,,bestellten
Hackern® einmal doch gelingen Schwach-
stellen im System zu finden, werden umge-
hend Vorschldge zur SchlieBung poten-
zieller Sicherheitsliicken gemacht. So
koénnen offene Flanken erkannt werden, be-
vor sie zu tatsdchlichen Problemen werden
und realen Schaden verursachen. ¢

Cards & Systems

EDV-Dienstleistungs GmbH

1030 Wien, landstraBer HauptstraBe 5
Tel.: +43/1/79033
service@cardsys.af,

CARDS&SYSTEMS
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Upstream-Grofsprojekt in Russland

MYV, das internationale, integrierte Ol-
Ound Gasunternehmen mit Sitz in Wien,
steigt in ein Upstream-GrofBprojekt in Russ-
land ein. Die OMV unterzeichnete die Ver-
einbarung iiber den Kauf eines 24,99% An-
teils am Juschno Russkoje Erdgasfeld in
Westsibirien von Uniper SE. Der Kaufpreis
betrdgt USD 1.850 Mio (rund EUR 1.749
Mio basierend auf einem vereinbarten
Umtauschkurs von EUR 1 = USD 1,0575)
zuziiglich der liquiden Mittel zum Bilanz-
stichtag 31. Dezember 2016. Mit dem Ab-
schluss der Transaktion wird bis zum Jah-
resende gerechnet. Wirtschaftlicher Stichtag
der Transaktion ist riickwirkend der 1. Jén-
ner 2017. Die Transaktion steht unter dem
Vorbehalt weiterer Bedingungen, ein-
schlieBlich der Zustimmung von Mitgesell-
schaftern sowie der Kkartellrechtlichen
Genehmigung und der Auslandsinvestiti-
onskontrollgenehmigung in Russland.

Rainer Seele, OMV Generaldirektor: ,,Mit
dem Zukauf schaffen wir fiir unser Upstre-
amportfolio die neue Kernregion Russland
mit einer zusitzlichen Produktion fiir die
OMYV von 100.000 boe/d. Mit dem Closing
wird die OMV mehr als 400.000 boe/d pro-
duzieren. Diese Transaktion steht génzlich
im Einklang mit unserer Strategie und wird
die Produktionskosten der OMV betricht-
lich reduzieren.*

Das Juschno Russkoje Feld in der Jamal-
Nenzen Region ist eines der grofiten Gas-
felder Russlands. Die aktuelle Plateau-For-
derung des Feldes liegt bei 25 Mrd
Kubikmeter pro Jahr (100%). Die Lizenz
lduft bis Ende 2043. Das dort produzierte
Erdgas ist die Schliisselressource fiir die
Pipeline Nord Stream, die russisches Gas
direkt nach Deutschland transportiert.

,Die Moglichkeit, unsere Reserven zu er-
setzen, ist ein zentraler strategischer Treiber
hinter dieser Transaktion, erkldrt Johann
Pleininger, OMV Vorstand verantwortlich
fir Upstream. ,,Mit forderbaren Reserven
von rund 580 Mio boe (OMV Anteil) wird

Vorkuta

Achimov

MNoyabrsk

Oomv

Dudinka

Yuzhno
Russkoye

RUSSIA

Das Juschno Russkoje Gasfeld befindet sich in Westsibirien.

Juschno Russkoje zu einer wichtigen Quelle
fiir den Reservenersatz im OMV Portfolio.
Mithilfe der Transaktion kann die OMV das
strategische Ziel einer 100%-Reservener-
satzrate basierend auf dem OMV Produkti-
onsvolumen von 2016 fiir eine Periode von
rund finf Jahren erfiillen.

Juschno Russkoje wird ohne signifikanten
Investitionsbedarf einen attraktiven Cash-
flow generieren. Der erwartete Investitions-
aufwand (CAPEX) liegt bis zum Ablauf der
Lizenz bei lediglich USD 20 Mio pro Jahr.
Die OMV st bereits mit dem Finanzjahr
2017 zum Dividendenbezug berechtigt und
erwartet mittelfristig eine Dividende von
jéhrlich rund USD 200 Mio.

Die OMYV fordert und vermarktet Ol & Gas,
innovative Energielosungen und hochwer-

tige petrochemische Produkte — in verant-
wortlicher Weise. Mit einem Konzernum-
satz von EUR 19 Mrd und einem
Mitarbeiterstand von rund 22.500 im Jahr
2016 ist die OMV Aktiengesellschaft eines
der grofiten borsennotierten Industrieunter-
nehmen Osterreichs. Im Bereich Upstream
verfiigt die OMYV iiber eine starke Basis in
Ruminien und Osterreich und ein ausgegli-
chenes internationales Portfolio. 2016 lag
die Tagesproduktion bei rund 311.000 boe/d.
Im Bereich Downstream verfiigt die OMV
iiber eine jahrliche Raffineriekapazitit von
17,8 Mio Tonnen und mit Ende 2016 iiber
rund 3.800 Tankstellen in 11 Landern inklu-
sive Tiirkei. Die OMV betreibt ein Gaspipe-
linenetz in Osterreich und Gasspeicher in
Osterreich und Deutschland. 2016 hat die
OMYV in etwa 109 TWh Gas verkauft. ¢
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Kunden, Partner
und Freunde
feierten mit Inter-
netUnternehmerin
Barbara Thaler
das 10jéhrige

Firmenjubilaum

Digitale Sichtbarkeit

tartup und Digitalisierung — zwei viel
Sverwendete Worter in der heutigen Zeit.
Eine, die beide Begriffe nicht nur kennt,
sondern selbst lebt, lud zur Jubildumsfeier
,-all good things go by three*: Agentur-Jubi-
laum, Firmen-Relaunch und der 35. Ge-
burtstag der Griinderin waren Anlass fiir
zahlreiche Kunden, Partner, Wegbegleiter
und Freunde gemeinsam zu feiern.

Seit Beginn der 2000er Jahre arbeitet Bar-
bara M. Thaler im Internetbusiness. Seit
mittlerweile 10 Jahren behauptet sich die
gebiirtige Thierseerin mit ihrer eigenen
Agentur in der Tiroler IT-Branche. Schnell
verbuchte sie mit ihrem Start-up UrlaubUr-
laub den ersten groflen Erfolg. Die rasanten
Entwicklungen im Internet machen aber
auch vor einer Onlineagentur nicht halt.
War vor wenigen Jahrzehnten noch analog
angesagt, brach schnell das digitale Zeital-
ter herein — und jetzt?

Jetzt wird alles digithaler! Mit der Na-
mensénderung reagiert man auf die Verén-
derungen im World Wide Web, die auch
Thaler Enterprises hautnah miterlebt hat.
Anfanglich beschéftigte man sich noch mit
einfachsten Visitenkarten im Internet, heu-
te arbeitet man als Agentur an Social-Me-
dia-Strategien, Website-Relaunches und

Onlinemarketing Kampagnen. Mittlerwei-
le ist Digitalisierung Barbaras Paradediszi-
plin — DigiTHALERisierung sozusagen.
Mit ihrem Know-how berit sie gemeinsam
mit ihrem Team Kunden aus Industrie,
Handel und dem Dienstleistungssektor und
widmet sich diesem Thema auch in ihrer
Funktion als Vizeprisidentin der Wirt-
schaftskammer Tirol.

Wenn man Barbara M. Thaler nach der Na-
mensédnderung fragt, wird sie ganz unkom-
pliziert antworten: ,,Es war einfach Zeit!“.
Im schnelllebigen digitalen Zeitalter reicht
diese Erkldrung aus, um sich auf neue Wege
zu begeben. Und bei diesen neuen Wegen
begleitet die ,,Agentur fiir digitale Sichtbar-
keit* auch kiinftig ihre Kunden und Partner.

Barbara Thaler und Mitarbeiter freuen sich
iber den gelungenen Firmen-Relaunch.

Industrie

sterreichs Industriebetriebe bekennen
Osich zu einem EU-Binnenmarkt, des-
sen Funktionieren die Grundlage fiir eine
erfolgreiche Entwicklung sowohl des hei-
mischen Wirtschaftsstandortes wie der ge-
samten Europdischen Union ist. Es gilt, ak-
tiv eine Strategie des erfolgreichen
Miteinanders zu lancieren®, so der Obmann
der Bundessparte Industrie, Sigi Menz, der
auf die jahrelange erfolgreiche Partner-
schaft mit den Europidischen Nachbarldn-
dern verwies.
Laut einer Untersuchung der American
Chamber of Commerce hat Osterreich deut-
lich von seinem EU-Beitritt profitiert. Dem-
nach wire das Osterreichische Pro-Kopf-
BIP von 36.909 Euro (stand 2015) um 1362
Euro niedriger, wire Osterreich im Jahr
1995 nicht der EU beigetreten. Nur Belgien
und Dénemark haben demnach in einem
dhnlichen Ausmal} profitiert. Gleichzeitig
wird in einer Studie der ETH Ziirich deut-
lich, dass bereits die Intensivierung des
Handels mit den damaligen Ostblockstaaten
gegen Ende der 80er Jahre einen wesent-
lichen Beitrag zur wirtschaftlichen Vernet-
zung Osterreichs gelegt hat.

Forderungen nach einer Politik der Ab-
schottung seien fiir eine offene, stark expor-
torientierte und in den angrenzenden Nach-
barldndern auch branchenweise arbeitsteilig
aufgestellte Industrie der falsche Weg.

Da wo es schwarze Schafe auf Unterneh-
mensseite gebe, gelte es, diese auch wir-
kungsvoll zu sanktionieren. Dieser Rechts-
durchgriff miisse moglich sein, um redliche
Unternehmen in ihrer Arbeit nicht zu behin-
dern. Generell gelte, dass Regelungen so
gestaltet sein miissen, dass diese tatséchlich
anwendbar und exekutierbar sind. ,,Viel-
mehr missen wir danach trachten, Steuer-
vermeidung und -hinterziehung zu verhin-
dern”, so der Bundessparten-Obmann
abschlieBend. ¢
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